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TRANSPORTES SOUTO

Compradesueloen
Barberadel Valles

B La compania Transportes
Souto ha adguirido 35.000
metros cuadrados de suelo
industrial en Barbera del Va-
liés (Vallés Occidental) para
instalar su nueva delegacion
en Barcelona. La empresa,que
ha sido asesorada por la in-
mobiliaria Jones Lang LaSalle,
invertira 25 millones de euros
en la operacion.

Catalunya

EMPRESAS & FINANZAS

BODEGAS TOMAS CUSINE

Inversion de un millén de euros
para laampliacion en El Vilosell

M Tres anos después de iniciar la primera aventura vinicola en
splitario en las instalaciones de la cooperativa de El Vilosell (Ga-
rrigues), Tomas Cusiné ha ampliado las instalaciones con una in-
version de un millon de euros para tener mil metros cuadrados
mas de capacidad para sus crianzas. Con veinte anos en el sector
como copropietario de Celler de Cantonella, en la Pobla de Cér-
voles, y Castell del Remei, la bodega que lleva su nombre comer-
cializara este ano 160,000 botellas, de las que exporta un 709
Un tercio de la exportacion llega a Estados Unidos y el resto a
Alemania, Suiza, Bélgica, Holanda, Gran Bretana, Portugal y Fran-
cia.Informa R. Matas.

FALTA DE INFORMACION O DESACUERDO

El auditor de Liberto se
niega a firmar sus cuentas

La textil, que perdié 1,4 millones de euros en 2004, cerrara
el ejercicio 2005 en numeros rojos.

PO, Barcebons

Los accionistas de Buenos Li-
berto deberdn volver a reu-
nirse dentro de un mes, segtin
explich ayer el consejero de-
legado de la textil, Josep Pe-
falver. Fl pasado martes, las
cuentas del ejercicio 2005 de
la compariia de Vidreres (La
Selva) no pudieron ser apro-
badas porque los auditores (la
empresa barcelonesa Giac) se

APUESTA EXTERIOR

LA FIRMA TRABAJA AHORA EN LA PLANIFICACION PRODUCTIVA DE GUAYANA

Iber-Geo busca el
desarrollo rural sostenible

La consultora catalana es especialista en licitaciones con
fondos internacionales y mediadora en proyectos.

IGNAS! PUIOL. Barcelona
Iber-Geo nacid en 1909 de
la mano de un grupo de
consultores escindidos de
la consultora canadiense
Geomar, después de que és-
ta consolidara su actividad
en Latinoamérica. De esta
forma surgié la firma cata-
lana, que queria establecer-
se en ese mercado.

No obstante, la firma se
ahogt al querer abarcar
muchos dmbitos ~como el
de urbanismo-, alejdndose
de su experiencia en pro-
yectos de desarrollo rural
“Diversificamos demasia-
do”, explica el responsable
de proyectos de Ther-Geo
International, Xavier Ferrer.
De este modo, la compaiiia
decidid centrarse su drea
fuerte: el desarrollo rural
sostenible a través de es-
tructuras de cadenas pro-

La firma ha
participado en
proyectos de

Elena Raman

Judith Muntal y Xavier Ferrer, &n su oficina del Passeig de Gracia.

Mision
comercial a
Washington

Los representantes de
Iber-Geo han vuelto
recientemente de una misian
comercial aWashington
(EEUU).En la visita se ha hecho
entrega de una aportacion de
unmillon de euros del Govern

su desarrollo internacional,
especialmente a partir de li-
citaciones internacionales.
La empresa facturd 340.000
euros el afio pasado v en el
presente ejercicio esperan
situarse sobre ¢l millon de
euros, segin Ferrer y Judith
Muntal, responsable de re-
laciones internacionales. En
zool crearon Iber-Geo Ca-
nadi, una empresa con sede
en Montreal, con el objetivo
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