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LA PREOCUPACIO MES G

que té el viticultor actualment |

és aconseguir vendre el raim a

un preu digne. El fet que els |

preus minims de la verema i del
vi siguin motiu de dures nego-
ciacions entre patronals i sin-
dicats, provoquin la sortida al
carrer dels viticultors en pro-
testa pels baixos preus que es
paguen i potenciin el desanim
dels pagesos i dels seus possi-
bles continuadors, crea una
gran incertesa sobre el futur del
sector. Les empreses dedicades
a elaborar vins base per a les
grans marques i per a ’expor-
tacio a doll tenen la competén-
cia dels paisos emergents dis-
posats a vendre vaixells de vi a
preus irrisoris. Aquest fet i la
manca de personalitat dels de-
nominats vins base fa que els
preus no depenguin sols de la
quantitat de collita anual del
pais, ja que la possible pujada
del preu del vi es veu impossi-
bilitada amb P’entrada d’a-
quests vins forans.

El cert és que els costos ac-
tuals de gestio son cada vega-
da més elevats i el preu del ra-
im oscil-la ben poc, depenent
només de collites minses que
donen la possibilitat eventual
de “col-locar” raims a elabora-
dors necessitats de producte.

Ens trobem també amb els
viticultors “privilegiats”, els que
han aconseguit un comprador
fix disposat a pagar una mica
més del preu minim, produc-
tors que venen el raim a les
grans empreses, disposades a
pagar un preu més adient per
al raim amb qué elaboren els
vins superiors que per al viba-
se destinat a les gammes més
baixes, en qué la competéncia
de preus i els marges son més
ajustats i en qué poden lluitar
sols per quantitats.

Finalment, hi ha, en minoria, .

els que aconsegueixen millors
preus, liquidacions que res te-
nen a veure amb el preu per
quilo que cobra el gruix de vi-
ticultors del pais. Aixo ve do-
nat per diversos motius, ja si-
gui perqué es troben en una de-
nominaci6 d’origen privilegia-
da, per la manca de raims en
una zona determinada, per les
caracteristiques fisiques de la
parcel‘la que conreen o per les
exigéncies que li requereix el
comprador dels seus raims. En
aquest cas, el preu pot oscil*lar

de 0,60 a 5 euros el quilo.

Aconseguir que tots els viti-
cultors accedeixin a un preu
digne sembla del tot impossi-
ble actualment, ino crec que la
nova organitzacié comunitaria
de ’ambit de la vinya faci va-
riar molt aquest aspecte, pero
un canvi de mentalitat per part
de tots els agents implicats pot
dur-nos, a la llarga, a un millor
enteniment que faci de la viti-
cultura un ofici dedicat a ex-
traure el millor del cep, ino tan
sols quilos i grau.

D’una banda, la mentalitat
imperant per part del pages,
instaurada des de fa decennis,
és la d’aconseguir el maxim de
quilos de raim de la seva finca
amb una graduacié elevada,
sense tenir en compte la ne-
cessitat del celler d’elaborar
vins d’un més alt valor afegit.
D’altra banda, el cellerer no-
meés s’ha preocupat d’aconse-
guir raims al minim preu pos-
sible, sense reclamar altres pa-
rametres i condicionant el preu
exclusivament pel grau dels ra-
ims, cosa que ha propiciat una
mentalitat productiva.

A causa de la competéncia
creixent dels mercats, el celler
actual, per tal de poder satisfer
Pexigéncia d’un consumidor
cada vegada més entés, de-
manda raims més competitius
per elaborar vins amb més co-
lor, més extracte, més fruita i
més complexitat. Aquests raims
no son fruit de la quantitat, son
fruit d’una gestié més acurada
de la vinya, d’una analisi cons-
tant de la vegetacio, d’una for-
maci6 impecable dels sarments
id’un control de la quantitat de
raims que garanteixi una pro-
duccid mitjana molt més cons-
tant en els anys, amb uns raims
equilibrats i amb més concen-

tracioé.

Tota aquesta teoria Xoca
frontalment amb les postures
exposades, i la dedicacié que
suposa tot aquest reguitzell
d’exigéncies encareix la gestio
de la vinya i crea molts més in-
terrogants al viticultor quant a
la rendibilitat d’aquestes prac-
tiques, i més quan el celler en-
cara no ha trobat un model ade-
quat per aconseguir recom-
pensar qualitat envers quilos.

I suposant I’assoliment d’un
model productiu adient per
ambdues parts que garantis
bons raims pagats a preus cor-
rectes, la temptacioé de produ-
ir una mica més sempre hi se-
ria present.

Totique aquesta practica no
solucionaria la situaci6 del sec-
tor a curt termini ni probable-
ment posés fi a la problemati-
ca del gran gruix de la produc-
cid, crec que és I"inica forma
d’afavorir la seva millora que,
amb els anys, atorgaria un se-
gell de qualitat que ens perme-
tria, si més no, mantenir la nos-
tra viticultura i millorar la co-
mercialitzacié dels nostres vins.

Cal no oblidar que només
amb bons raim es poden acon-
seguir bons vins, i nomeés amb
bons vins podrem conquerir els
mercats que poden donar ren-
dibilitat a la nostra viticultura.e



